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aviso Legal
Foram tomados cuidados razoáveis ​​para garantir que as informações apresentadas neste livro sejam precisas. No entanto, o leitor deve entender que as informações fornecidas não constituem aconselhamento jurídico, médico ou profissional de qualquer tipo.

Sem responsabilidade: este produto é fornecido "no estado em que se encontra" e sem garantias. Todas as garantias, expressas ou implícitas, são negadas. O uso deste produto constitui aceitação da política de "Não Responsabilidade". Se você não concorda com esta política, não tem permissão para usar ou distribuir este produto.

Não nos responsabilizamos por quaisquer perdas ou danos (incluindo, sem limitação, perdas ou danos consequentes) direta ou indiretamente decorrentes do uso deste produto. 
É realmente possível?

Se este livro representa sua primeira incursão no mundo de ganhar dinheiro online, você pode estar se perguntando: "é realmente possível ganhar dinheiro na Internet?" A resposta a esta pergunta é um sim não mitigado.

Milhões de pessoas em todo o mundo ganham parte ou todo o seu rendimento online. A propósito, não estou falando apenas de grandes empresas, mas de pessoas que trabalham no conforto de suas próprias casas usando sites criados para ganhar somas incríveis de dinheiro todos os anos, ano após ano. Quando confrontado com esse fato, você pode começar a pensar: "Sim, mas essas pessoas provavelmente são gênios da computação que passaram a vida toda atrás de um computador". Na verdade, nada poderia estar mais longe da verdade.

Ganhar uma renda significativa usando a Internet não requer nenhuma habilidade específica ou uma longa história de familiarização com computadores ou com a própria Internet. Há uma quantidade incrível de informações disponíveis para ajudá-lo a começar seu próprio negócio on-line lucrativo, independentemente da quantidade ou da pouca experiência que você possa ter.

Com este livro, esperamos familiarizá-lo com algumas das informações básicas necessárias para colocar seus negócios na Internet em funcionamento, incluindo tópicos como o tipo de negócio a escolher, como criar um site e até atrair visitantes para o site, uma vez que construído. Não deixe de estudar e estudar cada seção com cuidado, porque, ao longo do livro, fornecemos informações detalhadas e links de sites que fornecerão todos os recursos necessários para começar hoje. Então, o que estamos esperando? Vamos começar …
Então você quer um negócio on-line

Quero iniciar esta seção perfurando um ponto em sua cabeça. O tópico de decidir que tipo de negócio na Internet deve ser imenso. A área de opções disponíveis para você pode simplesmente ser avassaladora às vezes, e esse fato por si só faz com que muitos nunca superem a linha de partida.

Você nunca ganhará um centavo se não agir, portanto, decidir sobre que tipo de empresa você possui e que tipo de produto você venderá deve ser algo que você decide rapidamente. 

Se você seguir as informações que delineamos para você, a construção de seus negócios iniciais não exigirá muito capital inicial, por isso, se você decidir que o produto que escolheu vender não é lucrativo ou simplesmente não lhe interessa. mudar de marcha e seguir uma rota diferente não representará uma enorme perda financeira; dito isso, forneceremos dicas ao longo do caminho para ajudar a minimizar bastante o risco associado à sua decisão inicial.

Uma das maneiras mais fáceis de iniciar os negócios na Internet é através da venda de produtos de informação. Os produtos de informação são simplesmente aqueles que fornecem informações sobre um assunto específico sobre o qual você deseja saber mais.

Qualquer pessoa interessada em qualquer assunto gostaria de receber informações mais detalhadas sobre seu interesse e fornecê-las em um produto atraente e fácil de consumir foi a base de mais de uma história de sucesso na Internet. Vamos dar uma olhada em algumas das maneiras pelas quais você pode encontrar um produto para vender na Internet.
Produtos afiliados

Tornar-se afiliado do produto de outra pessoa é incrivelmente fácil e pode ser incrivelmente lucrativo. Você está simplesmente atuando como vendedor de um produto que outra pessoa criou e usará seu site para ajudar a vender esse produto. O criador do produto paga a você, afiliado, uma comissão por cada venda realizada e, por sua vez, você não será responsável por nenhuma das despesas gerais ou serviços relacionados à criação, entrega ou manutenção do produto após a venda. .

Muitas empresas grandes e conhecidas têm programas afiliados e pagam uma porcentagem das vendas feitas com qualquer visitante que você enviar ao site. Além disso, muitos profissionais de marketing de informação criaram produtos individuais para venda na Internet e também permitem que você receba comissões pelas vendas. Esses produtos de informação são incrivelmente populares na Internet e, por causa disso e dos lucros potenciais que podem ser obtidos com bastante facilidade, eles serão o foco da maior parte de nossa discussão ao longo deste livro.

Um dos lugares mais fáceis on-line para encontrar todos os programas afiliados que você pode precisar é www.clickbank.com. O Click Bank oferece a possibilidade de se inscrever gratuitamente e se tornar um afiliado de milhares de produtos. Basta escolher um desses produtos e criar seu site e esforços de marketing em torno dele.

O banco de cliques oferece tutoriais sobre como começar e o suporte também pode ser obtido com os criadores do produto. Depois de se inscrever em um programa, você poderá usar uma infinidade de materiais gráficos e publicitários para ajudá-lo a alcançar seus objetivos de vendas.

Embora seja atraente atrair uma porcentagem de uma venda por meio de um programa de afiliados, especialmente considerando a rapidez com que os programas podem ser configurados, ganhar 100% da venda pode ser ainda mais atraente. A única maneira de fazer isso é criar seu próprio produto.
Criando seu próprio produto

Essa afirmação pode chocá-lo, mas aposto que você tem em mente informações que tornariam um produto info incrivelmente valioso e lucrativo. O fato é que todas as suas experiências, talentos e habilidades, se colocadas no formato adequado, podem muito bem representar um valor para outra pessoa que não possui esse conhecimento ou habilidade.

Basta fazer uma lista de qualquer hobby ou talento que você possa ensinar a outra pessoa. Se houver um interesse grande o suficiente em um assunto específico sobre o qual você tenha conhecimento, não hesite em criar um produto. No que diz respeito ao mundo on-line, um especialista é apenas alguém que pode fornecer informações específicas sobre um tópico que alguém quer pagar para aprender.

Criar seu produto também não requer nenhuma habilidade especial. Um produto vendável pode ser tão simples quanto um e-book, como o que você está lendo agora, ou um programa mais detalhado que pode incluir uma série de vídeos, aulas de áudio ou uma combinação de qualquer um dos três.

Existem muitos lugares online que você pode usar para terceirizar o trabalho a ser criado. Se você pode digitar ou falar ao microfone, alguém pode pegar esse material gravado e transformá-lo em um produto de informação que você pode vender em seu site. Para informações mais detalhadas sobre esse assunto em particular, basta acessar o Google e digitar como criar um produto informativo, e uma infinidade de soluções estará disponível para você.
Agora que você já adquiriu as mercadorias, é hora de montar uma loja
Depois que você decidir vender um determinado produto, é hora de começar a criar sua loja. Nesse caso, é claro, sua loja será o seu site. O primeiro e um dos assuntos mais importantes sobre os quais falaremos ao criar seu site escolhendo um nome de domínio.
Escolhendo e comprando seu nome de domínio
Não existe uma regra que diga que a primeira etapa da criação do site deve ser a escolha do nome do domínio, mas o nome do seu URL será usado em todo o marketing e no site, por isso faz sentido seguir em frente e cuidar dele agora. Apenas para esclarecer, seu URL é o endereço real do site, comowww.yourwebsite.com. Nesse caso, seu site seria o seu nome de domínio.

A escolha do seu nome de domínio é importante e, quanto mais simples e mais específico você for para o conteúdo do seu site, melhor. Se o seu site é sobre como aprender a jogar tênis melhor,www.learntoplaytennisbetter.com seria um bom endereço de site. 

Quanto menor você puder, melhor. Atualmente, a maioria dos nomes de domínio realmente curtos desapareceu, mas se você encontrar um que se encaixe, pode ser uma ótima escolha. Aqui está um resumo rápido de algumas dicas que podem ajudá-lo a escolher um bom nome de domínio para o seu negócio on-line.

1. Mantenha simples-utilize poucas palavras, mas especifique-as para o seu tópico

2. Incorpore palavras-chave, se possível-Se você incluir palavras-chave que as pessoas pesquisam em seu nome de domínio, isso ajudará seu site a aparecer nos mecanismos de pesquisa quando as pessoas pesquisarem no seu tópico

3. Escolha sua extensão-no site www.yourwebsite.com.com é a sua extensão. Existem outros disponíveis para diferentes setores, como .edu para educação e .biz para empresas, mas .com é o mais antigo e o mais popular. Se você conseguir um .com para o domínio selecionado, pegue-o

Ao optar por comprar seu nome de domínio, uma empresa subiu acima de todas as outras:

www.GoDaddy.com
Certamente, existem muitos lugares onde você pode comprar nomes de domínio on-line, mas a Go Daddy os tornou sua especialidade e familiaridade com as necessidades de seus clientes, e fornecer um nível consistente de suporte de qualidade aos clientes os tornou o verdadeiro líder. Eles oferecem nomes de domínio por menos de US $ 10 por ano e muito menos que isso se você os comprar por vários anos por vez. Sua equipe de suporte ao cliente em tempo integral pode levá-lo através de todo o processo com facilidade.
Hospedagem
A melhor analogia que posso dar à relação entre hospedagem e site é como um pedaço de terra, e um site é como uma casa que você coloca nele. Seu site precisa de um lugar para morar na Internet e é exatamente isso que os serviços de hospedagem fornecem. Eles ajudam a garantir que seu site esteja online e visível para todos na Internet 24 horas por dia.


Há várias coisas a procurar ao escolher um serviço de hospedagem e apenas uma delas é o preço. Devido à concorrência no mercado, o preço da hospedagem diminuiu drasticamente ao longo dos anos, enquanto a quantidade de serviços que eles fornecem aumentou. A principal coisa que você quer se preocupar é com a qualidade e o nível de serviço que você recebe dessas empresas de hospedagem

É uma pena pensar, mas o fato é que os problemas podem e provavelmente surgirão com o seu site em algum momento. É reconfortante saber que a empresa de hospedagem que você garantiu estará lá quando precisar deles. Isso deve incluir várias maneiras de se comunicar com eles, incluindo, obviamente, email e telefone.

Se a empresa de hospedagem com a qual você trabalha fornece apenas serviço de email, isso pode diminuir sua eficácia em tempos de problemas. Além disso, observe o horário de atendimento, pois, diferentemente de uma loja física, seu site estará disponível para os clientes 24 horas por dia, sete dias por semana; você quer que seu host esteja disponível para você também.

Sua conta de hospedagem é onde você fará o upload dos gráficos do seu site para depois ser enviado para entrar na Internet. O processo para fazer isso é chamado FTP ou protocolo de transferência de arquivos. O processo é incrivelmente simples, usando os painéis de controle que estarão disponíveis na sua conta de hospedagem e, dependendo do nível de serviço ao cliente fornecido pela empresa de hospedagem, eles poderão orientá-lo nesse processo nas primeiras vezes para garantir tudo vai bem.

Abaixo estão apenas algumas empresas de hospedagem que prestaram um serviço notavelmente bom ao longo dos anos e são apoiadas por uma quantidade impressionante de feedback positivo de clientes anteriores e existentes. Fornecemos algumas informações básicas sobre cada empresa, mas não deixe de visitar cada site para investigar os termos e serviços de cada empresa para decidir qual será o certo para o seu projeto de site on-line.

· http://www.hostgator.com/-Host Gator tem uma grande reputação no setor e, dependendo do escopo do seu projeto, pode hospedar seu site por apenas US $ 4,95 por mês. Além do número 1-800 exibido em destaque em seu site, o host gator fornece várias maneiras de se comunicar com eles e opera em um modelo de negócios que oferece atendimento ao cliente 24/7.

· http://www.thirdspherehosting.com/- A hospedagem de terceira esfera é um garoto um tanto novo no quarteirão, e eles estão dando um grande salto com a incrível variedade de serviços que estão oferecendo aos clientes. Enquanto outros serviços de hospedagem fornecem algumas opções para ajudá-lo a criar um site, a terceira esfera realmente apresenta isso como um dos principais benefícios da assinatura com a empresa. Novamente, o nível de atendimento e comunicação ao cliente tem sido principalmente positivo de pessoas que lidaram com esta empresa.

· http://www.cheapwebhosting-1.com- para aqueles que estão começando e com um orçamento extremamente apertado, considere o cheapphosting-one.com porque o plano para iniciantes custa apenas US $ 12 por ano. Embora seus serviços não sejam tão abrangentes quanto os listados acima e não ofereçam suporte por telefone no momento, a empresa apoia o serviço de seus produtos e pode representar uma ótima opção para alguém que está começando.

Devido aos baixos preços associados às empresas de hospedagem atualmente e à facilidade geral de uso ao trabalhar com elas, muitas pessoas consideram os serviços de hospedagem de sites garantidos; Isto é um erro. Toda a quantidade de trabalho necessária para projetar e construir um site, sem mencionar direcionar tráfego para ele, a fim de vender um produto que você está apresentando, seria completamente uma perda de tempo se ninguém pudesse vê-lo.

Desenvolver um forte relacionamento com uma empresa de hospedagem respeitável deve ser o primeiro passo para o seu empreendimento de marketing online. Se você se apegar a uma boa no início, pode ter acabado de iniciar um relacionamento que durará anos e acabará sendo muito, muito lucrativo para o seu negócio.
Construindo seu site
Então, nós compramos o terreno (hospedagem) e agora é hora de construir a casa (site).

Como todos os aspectos de produtos e serviços disponíveis na Internet, há uma quantidade quase ilimitada de instruções que você pode seguir com a criação do seu site. 

Longe vão os dias de sites simples do tipo cartão de visita estático que apresentavam um pouco de informações sobre sua empresa e um número de telefone na parte inferior ou um link para um e-mail. Atualmente, os clientes da Internet são mais experientes e são necessárias muitas iniciativas de marketing e vendas para incentivá-los a fazer uma compra com você em relação a outro fornecedor on-line.

Existem vários aspectos que devem ser levados em conta na criação de um site de sucesso e incluem o design e os gráficos do site, a página de vendas apresentada, os recursos de acompanhamento ou acompanhamento de clientes e, finalmente, o uso de outros tipos de tecnologia no seu site. site para incentivar as vendas e chamar a atenção. 

Elementos de um site de sucesso
· Design do site / gráficos-se você passou algum tempo pesquisando na Internet, provavelmente viu alguns sites bastante chamativos. Algumas das luzes piscantes e os designs piscantes que surgem em você quase fazem você pensar que está visitando a Strip de Las Vegas. Com muita frequência, as pessoas assumem que precisam tornar seu site o mais ousado e graficamente intenso possível, mas isso simplesmente não é necessário. Seu site foi projetado para fazer uma coisa e apenas uma coisa: converter visitantes em compradores. Não existe uma regra específica que declare que você deve ter uma quantidade ridícula de gráficos altos para fazer isso e, muitas vezes, um site simples funciona ainda melhor do que aquele que é chamativo. Dito isto, você não deseja um site que contenha apenas palavras, porque seu visitante ficará entediado rapidamente e clique. Uma boa combinação de gráficos atraentes específicos para o seu produto e uma quantidade decente de conteúdo projetado para ajudar a vendê-lo é o necessário. Você certamente deseja ter um logotipo de algum tipo e pode optar por incorporá-lo em um cabeçalho, que é uma barra gráfica que atravessará a parte superior do seu site. Além disso, as fotos do produto que você está vendendo, assim como outras fotos pertencentes ao produto, são úteis. Não se preocupe muito com gráficos neste momento, porque se você é um novato completo, existem muitos serviços de criação de gráficos e sites disponíveis que podem lidar com o processo do início ao fim por taxas muito razoáveis. Certamente, desejamos ter um logotipo de algum tipo e podemos optar por incorporá-lo a um cabeçalho, que é uma barra gráfica que atravessará a parte superior do site. Além disso, as fotos do produto que você está vendendo, assim como outras fotos pertencentes ao produto, são úteis. Não se preocupe muito com gráficos neste momento, porque se você é um novato completo, existem muitos serviços de criação de gráficos e sites disponíveis que podem lidar com o processo do início ao fim por taxas muito razoáveis. Certamente, desejamos ter um logotipo de algum tipo e podemos optar por incorporá-lo a um cabeçalho, que é uma barra gráfica que atravessará a parte superior do site. Além disso, as fotos do produto que você está vendendo, assim como outras fotos pertencentes ao produto, são úteis. Não se preocupe muito com gráficos neste momento, porque se você é um novato completo, existem muitos serviços de criação de gráficos e sites disponíveis que podem lidar com o processo do início ao fim por taxas muito razoáveis.





· Criando sua página de vendasquando alguém acessa seu site, é seu trabalho garantir que a mensagem oferecida seja atraente o suficiente para incentivá-lo a comprar o produto. Isso é feito através do uso da página de vendas. Basicamente, o conteúdo, pelo menos na primeira página do seu site, fará parte da composição da página de vendas. Você deseja incluir todos os recursos e benefícios relativos ao seu produto, bem como depoimentos de clientes satisfeitos. Criar uma página de vendas que realmente faz um trabalho afetivo de converter visitantes do site em compradores é uma forma de arte. Muitos redatores de sucesso cobram milhares de dólares para criar essas cartas de vendas, mas existem alternativas muito mais baratas disponíveis para você. Uma maneira é simplesmente criar você mesmo a carta de vendas. Se você reservar um tempo para incluir os motivos convincentes dos motivos pelos quais alguém estaria interessado em comprar seu produto, você poderá obter muito sucesso fazendo isso sozinho, sem gastar nenhum dinheiro. Se você optar por seguir sozinho, existem ótimos recursos na Web para ajudá-lo, basta pesquisar como escrever uma carta de vendas na Internet para obter todas as informações gratuitas necessárias para ajudá-lo em sua jornada. para completar sua primeira carta de vendas. Além disso, existem alguns aplicativos da Web e de software que o ajudarão nesse processo. Aqui estão alguns links para alguns que podem ajudá-lo a realizar esse trabalho: basta pesquisar como escrever uma carta de vendas na Internet para obter todas as informações gratuitas necessárias para ajudá-lo em sua jornada para concluir sua primeira carta de vendas. Além disso, existem alguns aplicativos da Web e de software que o ajudarão nesse processo. Aqui estão alguns links para alguns que podem ajudá-lo a realizar esse trabalho: basta pesquisar como escrever uma carta de vendas na Internet para obter todas as informações gratuitas necessárias para ajudá-lo em sua jornada para concluir sua primeira carta de vendas. Além disso, existem alguns aplicativos da Web e de software que o ajudarão nesse processo. Aqui estão alguns links para alguns que podem ajudá-lo a realizar esse trabalho:





· www.pushbuttonletters.com
· www.salescreatorscreator.com
· www.instantsalesletters.com
· Acompanhamento do cliente e acompanhamentoDepois de chegar ao ponto em que as pessoas realmente visitam seu site, você deseja capturar algumas informações delas, porque, se não comprarem a primeira visita, não será possível acompanhá-las se elas forem embora. A melhor maneira de fazer isso é através do uso de um autoresponder. Um autoresponder é simplesmente um tipo de software que permite carregar mensagens pré-escritas nele e enviá-las para seus possíveis clientes em intervalos regulares. Você pode incentivar os visitantes a enviar seu nome e endereço de e-mail em um pequeno formulário localizado na sua página inicial, atraindo-os com ofertas gratuitas, se o fizerem. As ofertas gratuitas associadas são as mensagens de acompanhamento que você enviará usando o autoresponder, na forma de dicas e informações valiosas referentes ao assunto do produto que você está vendendo. Essas mensagens de acompanhamento não serão necessariamente mensagens de vendas, mas permitirão que você fique na mente do cliente em potencial e lembre-o de que seu produto está disponível. Oferecer dicas e informações úteis sobre o assunto em que está interessado geralmente é valorizado pelos clientes em potencial e eles podem permanecer na sua lista de emails por algum tempo e, eventualmente, comprar o produto que você está vendendo quando se inscreveram, ou talvez optar por comprar outra coisa que você começa a vender posteriormente. Ao falar sobre o assunto de autoresponders, um nome se destaca como o atual campeão: seu interesse geralmente é valorizado pelos clientes em potencial e eles podem permanecer na sua lista de emails por algum tempo e, eventualmente, comprar o produto que você está vendendo quando se inscreveram, ou talvez optar por comprar outra coisa que você começar a vender posteriormente. Ao falar sobre o assunto de autoresponders, um nome se destaca como o atual campeão: seu interesse geralmente é valorizado pelos clientes em potencial e eles podem permanecer na sua lista de emails por algum tempo e, eventualmente, comprar o produto que você está vendendo quando se inscreveram, ou talvez optar por comprar outra coisa que você começar a vender posteriormente. Ao falar sobre o assunto de autoresponders, um nome se destaca como o atual campeão:



www.aweber.com

Em termos simples, os resultados da Aweber são inigualáveis ​​e a combinação de serviço de qualidade ao cliente e o tipo de serviço que eles oferecem os tornam uma opção incrivelmente valiosa para quem quer estabelecer uma presença on-line lucrativa. Lembre-se de que seu autoresponder basicamente age como um funcionário da sua empresa e trabalhará incansavelmente para lembrar a todos de sua presença nos tipos de ofertas disponíveis. Se você tentar vender todos na primeira visita ao seu site e não tirar proveito dessa tecnologia incrivelmente útil, estará deixando muito dinheiro em cima da mesa. A criação de uma conta de resposta automática através do Aweber é extremamente fácil e o serviço ao cliente que eles oferecem ajudará a orientá-lo no processo pela primeira vez, se necessário.


Recebendo pagamentos
Quando a Internet foi desenvolvida, o processamento de pagamentos on-line era praticamente inexistente. A maioria das empresas simplesmente incluía informações de onde você poderia enviar seu cheque ou ordem de pagamento ou um número 1-800 para o qual você poderia ligar para fazer uma compra por telefone. O mundo de alta velocidade da Internet torna essas opções quase obsoletas agora. Se alguém estiver interessado no seu produto e estiver pronto para comprá-lo, você deverá fornecer a capacidade de fazê-lo. Isso nos leva ao processamento do ponto de pagamento.

Seu site deve ter a capacidade de processar os pagamentos dos clientes para entregar o produto que eles desejam comprar. Existem duas maneiras principais de fazer isso, uma sendo uma conta de comerciante tradicional e a outra sendo processadores de pagamento on-line como o PayPal. Para ganhar o máximo de dinheiro com seu site, você deseja o maior número possível de opções de pagamento, portanto, a escolha dessas duas opções é a melhor maneira de fazer isso. Se você é novo no mundo de ganhar dinheiro online, o uso de uma conta no PayPal oferece uma opção extremamente fácil para começar.

Com o PayPal, basta registrar e adicionar as informações da sua conta bancária e verificá-las. Depois de configurar sua conta, você pode instalar um botão Comprar agora diretamente em seu site que, uma vez clicado, permite ao cliente efetuar um pagamento que será enviado diretamente para sua conta do PayPal.

Quando estiver pronto para fazer um saque, basta clicar em retirar e o dinheiro será colocado na sua conta bancária. O PayPal simplesmente aceita uma pequena porcentagem da transação como pagamento da mesma forma que os processadores tradicionais de cartão de crédito. Para obter mais informações sobre como isso funciona, sugerimos que você visite cada um dos sites abaixo:

Conta do comerciante- www.1shoppingcart.com
Processamento de pagamentos on-line www.Paypal.com
Ok, nós escolhemos um produto, escolhemos um serviço de hospedagem, projetamos nosso site, incluindo elementos específicos necessários para ajudar a torná-lo lucrativo, então tudo foi feito, certo? Bem, quase. Se você parasse aqui, provavelmente nunca faria um centavo. A razão é que ninguém sabe que você existe. O próximo passo em nossa jornada para ganhar dinheiro online é atrair visitantes ao seu site.
Como obter visitantes
O assunto de obter tráfego para o seu site é imenso. Poderíamos começar a discutir uma infinidade de maneiras que você poderia usar para fazer isso e, cerca de 100 páginas depois, teríamos começado a arranhar a superfície. Atrair tráfego direcionado de qualidade é talvez a habilidade mais valiosa que você pode possuir como profissional de marketing na Internet.

Sem clientes em potencial, você simplesmente não tem negócios. Decidimos que a melhor maneira de lidar com o assunto em nosso livro aqui era simplesmente fornecer uma lista de algumas das maneiras mais comuns de atrair tráfego do site com as que geralmente são consideradas as mais fáceis e produzirão os resultados mais rápidos primeiro.

É recomendável que você comece a investigar e aprender mais sobre cada método com mais detalhes, porque quanto mais conhecimento você obtiver sobre os assuntos, maior será o dinheiro potencial que você pode ganhar com seus negócios online.

· Dizendo a todos que você conhece-se o seu site for ao ar, grite para o mundo! Embora nem todos os que você conhece estejam interessados ​​no produto que você pode estar vendendo, eles podem conhecer alguém que é ou pode oferecer a você informações valiosas sobre como melhorar seu site.
· Inclua o URL do seu site na sua assinatura-pense em quantos e-mails você envia por semana. Você simplesmente coloca o URL do seu site embaixo do seu nome em todos os e-mails e ele atua como uma fonte constante de publicidade gratuita para você. Utilize esta dica simples e você atrairá pessoas para o seu site.
· Artigo marketing-o marketing do artigo é exatamente o que parece: os artigos escritos sobre o assunto dos tipos de produtos que você vende são submetidos a diretórios online. Após a submissão desses artigos, outros sites podem optar por usá-lo como conteúdo para o próprio site e dar crédito por escrevê-lo, além de um link para seu site. Se o artigo for bem escrito e despertar o interesse do leitor, ele poderá clicar em seu site. Além disso, os outros sites que contêm seu artigo no link ajudarão a classificar seu site nos mecanismos de pesquisa. Dessa forma, se alguém estiver procurando algo nos mecanismos de pesquisa sobre o tópico do seu produto, é mais provável que eles encontrem seu site nos resultados da pesquisa.




· Vinculação de outros sites -Assim como no caso do marketing de artigos, o link do seu site em outra página da Web é uma coisa muito boa. Primeiro, dependendo das informações fornecidas com o seu link, algumas pessoas podem optar por clicar no link para obter mais informações. Além disso, todos os links para o seu site também ajudarão a aumentar os resultados dos mecanismos de pesquisa.
· PPC-PPC significa pagamento por clique. Eu não recomendo começar aqui até obter algum conhecimento básico de como esse programa funciona. Basicamente, você oferece lances para uma palavra-chave ou frases-chave que alguém possa digitar em um mecanismo de pesquisa. Se o seu lance for alto o suficiente, seu website aparecerá na parte superior das listagens, aumentando assim muito o potencial de alguém clicar em seu website. A menos que seus visitantes sejam extremamente segmentados, você pode acabar recebendo muito tráfego, mas sem vendas. Portanto, esse método de geração de tráfego pode ser muito caro se você não souber exatamente o que está fazendo. Por outro lado, se você tiver um orçamento e entender como o processo funciona, essa poderá ser uma das maneiras mais rápidas e eficazes de obter tráfego para o seu site.




· SEO-SEO significa otimização de mecanismo de busca. Esse é o processo associado à garantia de que seu site seja encontrado quando alguém digitar um termo de pesquisa em um mecanismo de pesquisa. Este é talvez o aspecto mais difícil e mais incompreendido sobre o assunto do marketing na Internet. Como a Internet mudou muito desde o início, os mecanismos de pesquisa funcionam dramaticamente diferentes do que há alguns anos atrás. Por causa disso, muitas pessoas ainda estão tentando táticas mais antigas que não produzem mais resultados reais; portanto, é fácil ficar confuso com as informações que você encontra na rede. Uma dica importante que permanece constante é garantir que você altere e / ou atualize o conteúdo do seu site regularmente. Quando a mecânica de um mecanismo de pesquisa indexa sites por conteúdo para classificá-los adequadamente, os sites que apresentam conteúdo novo e atualizado têm uma classificação muito melhor do que outros que ficam estáticos. Recomendamos pesquisar na Internet e ler tudo o que puder sobre o processo de SEO, mas, por enquanto, seguir as técnicas acima por enquanto fornecerá resultados mais rápidos e mais fáceis. Existem muitas empresas que oferecem serviços de otimização de mecanismos de pesquisa, mas tenha cuidado e verifique os resultados que eles obtiveram para outras pessoas antes de entrar em um acordo com elas, ou você pode acabar gastando muito dinheiro com muito poucos resultados para mostrar por isso. aderir às técnicas acima por enquanto fornecerá resultados mais rápidos e mais facilmente obtidos. Existem muitas empresas que oferecem serviços de otimização de mecanismos de pesquisa, mas tenha cuidado e verifique os resultados que eles obtiveram para outras pessoas antes de entrar em um acordo com elas, ou você pode acabar gastando muito dinheiro com muito poucos resultados para mostrar por isso. aderir às técnicas acima por enquanto fornecerá resultados mais rápidos e mais facilmente obtidos. Existem muitas empresas que oferecem serviços de otimização de mecanismos de pesquisa, mas tenha cuidado e verifique os resultados que eles obtiveram para outras pessoas antes de entrar em um acordo com elas, ou você pode acabar gastando muito dinheiro com muito poucos resultados para mostrar por isso.








Agora você está pronto!
Se você seguiu todas as etapas acima, agora deve ter um site ativo na Internet, oferecendo um produto específico a um mercado específico e atraindo visitantes que estão fazendo compras. É claro que todo o processo é muito mais fácil dizer do que fazer, mas se você dedicar algum tempo para entender as informações fornecidas e investigar os recursos fornecidos a você por meio dos vários links da web, poderá ter seu próprio site para gerar lucro. facilmente em menos de uma semana.

Uma vez que sua empresa está em funcionamento, o trabalho não pára por aí. Como esse é um negócio, você deve tratá-lo como um e trabalhar constantemente para fazer melhorias em todas as facetas, incluindo a aparência do seu site, a taxa de conversão na qual você transforma visitantes em compradores e as diferentes maneiras de usar para direcionar tráfego para ele. As informações criadas até agora sobre o marketing na Internet preencheriam várias vidas de aprendizado, portanto, não importa quanta paciência e diligência você tenha, simplesmente nunca aprenderá tudo.

O cenário está mudando o tempo todo e o melhor que você pode fazer é tentar ficar a par das informações atuais sobre o que funciona e o que não funciona no mundo do marketing on-line.

 Esperamos que este livro tenha sido útil para você aprender exatamente o que é necessário para começar a ganhar dinheiro on-line enquanto você continua sua jornada. Desejamos-lhe um sucesso incrível e esperamos que este guia simples para iniciantes sobre como ganhar dinheiro on-line seja apenas uma parte de sua jornada para se tornar um milionário da Internet. 
Como ganhar dinheiro online: vamos começar 

